ACERCAMIENTO

ESTATALTIC




UE UNA CAPACITACION
ﬁARA L ACERCAMIENTO
AL CLIENTE ESTATAL?

Lo digitalizaocion de los empresas implica una transformacion de su cultura
empresarial: La forma de hacer negocios se transforma para identificarse con
las nuevas tecnologios y la ventaja dentro del cambio es que las empresas ya
No dependen del directorio de contactos de su fuerza comercial.

Los tendencias tecnologicas hacen que las empresas tengan que estar
preparadas para los beneficios que trae el open government y asi dentro de |a
cantidad de informacion disponible se pueda encontrar la informacion
necesaria para hacer realidad la bdsqueda de negocios en el sector estatal y
participar en ellos.

Esta es una capacitacion que desde el derecho complementa las habilidades
de las fuerzas comerciales brindando una guia de referencia para la busqueda
de oportunidades en el sector estatal o la par de la evolucion de las
oportunidades.

Lo capacitacion tambien busca sensibilizar la ejecucion de los proyectos
estatales en todas sus fases hasta su clerre.
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SE TRATA

DE UN
ACERCAMIENTO
ESPECIALIZADO

Esta caopacitacion desarrollo el tema general del
acercamiento comercial al sector estatal y lo hace de
forma especifica en el drea de tecnologios de la
informacion y comunicacion en el que Grupo D&P,
NataliaOspina Abogada ticne todo su experiencio.




> A QUIEN
ESTA
DIRIGIDA

A la fuerza comercial de las empresas cuyo objeto
social son las tecnologias de informacion y
comunicacion y a su area de ejecucion de
proyectos.
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:QUE OBTIENE NUESTRA
FUERZA COMERCIAL?

Una nueva estrategia de busqueda de oportunidades en el sector
estatal, para lo cual:

Aprende a identificar la estructura estotal, la organizacion de las
entidades a nivel nacional, los presupuestos estatales y los proyectos
que se gestan en cada dependencia, con asignacion y responsable.

Apropia herramientas que le permiten estructurar propuestas con
calidad y participar en la contratacion estatal con precision, en las

observaciones e identificacion de posibles ventajas y desventajos en la
contratacion.,

SUBJECT




o
QUE OBTIENE
L AREA DE
EJECUCION
DE PROYECTOS

Herramientas especificas para la
estructuracion de proyectos y la toma de
decisiones.

Habilidades para la planeacion
estratégica de la ejecucion de proyectos
tecnoldgicos con intervencion de actores
de cardcter publico.

A A3OGADO



QUE OBTIENE

M| EMPRESA
DE TECNOLOGIA

Una sensibilizacion general respecto a los
responsabllidades legales que se derivan pard
o empresa y el personal que interviene en |a
ejecucion de proyectos en desarrollo de
actuaciones bajo el marco de relaciones
oUblico privadas.

Se trota de un circulo de conocimiento que
lleva a tomar conciencia de |os riesgos legales y
contractuales y o actuar para evitar su
configuracion.,
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PARA MAYOR INFORMACION
Y CONTACTO

Escribanos a:

info(@abogadotic.co

O visitenos en:
abogadotic.co




